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Realty, le salon de
l’immobilier qui monte

Plus sur le Net

©
D
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● Une maison (ph.)
qui fait la part belle à
la lumière naturelle.

● La cuisine, objet de
toutes les convoiti-
ses.

● Une piscine consti-
tue encore une plus-
value.

● Un potager collec-
tif au cœur des Ma-
rolles, à Bruxelles.

Dominique Imbert
habite un petit village
près de Montpellier.
Il vit dans une ancienne
bergerie qu’il a complè-
tement rénovée. Autodi-
dacte, il a tout imaginé
seul et a conçu le mobi-
lier lui-même. Il a no-
tamment créé un feu
ouvert internationale-
ment reconnu.

Rénover une façade
se révèle hautement
esthétique. Mais au-
jourd’hui, ceux qui
s’y collent, et ils sont
nombreux, pensent
d’abord et avant tout
à leur portefeuille.
Car une façade cor-
rectement réalisée
améliore très nette-
ment les performan-
ces énergétiques
d’un bâtiment. Et il
est toujours possible
d’obtenir des primes.

A
vec ses hommes en
costume-cravate qui
s’y rassemblent pen-
dant trois jours,
Realty, le salon des

professionnels de l’immobilier
en Belgique, possède en lui un pe-
tit quelque chose du Mipim. Et
ce, même s’il est évidemment très
loin de rencontrer le succès de
son homologue international or-
ganisé chaque année sur la Croi-
sette cannoise.

Mis sur pied en 2009 sur le site
de Tour & Taxis à Bruxelles, le sa-
lon belge fête cette année sa qua-
trième édition. Il aura lieu les 22,
23 et 24 mai et pour la première
fois seulement, il rapportera des
bénéfices à la société organisatri-
ce Artexis à qui l’on doit notam-
ment d’autres salons importants
comme Bois & Habitat, Energie
& Habitat, le Belgian Boat Show,
Eurantica, Art Brussels ou enco-
re Countryside.

Lancé en pleine crise financiè-
re, Realty a bien failli ne jamais
voir le jour. Aujourd’hui, il a réus-
si à s’imposer comme un salon in-
contournable pour qui veut affi-
cher ses ambitions immobilières.
« C’est un salon en pleine crois-
sance, avance l’organisateur Gre-
gory Olszewski (qui revient en pa-
ges intérieures sur son accouche-
ment au forceps). Je suis persua-
dé que nous ne sommes qu’au dé-
but du succès d’un événement qui
présente un potentiel énorme en
matière de public, de visiteurs et

d’exposants. Bruxelles figure par
exemple au centre de l’Europe.
Mais à cause des débuts difficiles
que nous avons connus, nous
n’avons pas encore eu ni le temps
ni les moyens d’investir sur ce do-
maine. »

Quatre-vingts la première an-
née, les exposants seront 123 cet-
te fois-ci. Un chiffre que l’organi-
sateur espère voir croître dans le
futur. « Si nous pouvons propo-
ser un jour 200 stands, ce serait
magique !, déclare-t-il en ou-
vrant grands les yeux. Mon rêve
serait de voir Realty devenir un
mélange parfait entre l’ambiance
festive du Mipim de Cannes et
l’efficacité d’Expo Real, le salon
de l’immobilier allemand. »

Les deux premières éditions de
Realty se soldèrent par un cui-
sant échec financier. Mais le but
d’Artexis était d’en faire des édi-
tions d’« investissement », c’est-
à-dire destinées à convaincre le
milieu de l’immobilier de la né-
cessité d’avoir un salon propre à

l’avenir. C’est aujourd’hui chose
faite puisque Realty est qualifié
d’incontournable par un grand
nombre d’acteurs.

Agents immobiliers, architec-
tes, courtiers, constructeurs, dé-
veloppeurs, promoteurs, villes, ré-
gions, avocats… : ils seront tous
là pour serrer des mains, échan-
ger des cartes de visite, siroter du
champagne, voir ce que fait le
concurrent, proposer ses projets,
assister à des conférences et parti-
ciper à des séminaires. « Le mi-
lieu de l’immobilier est très fer-
mé, insiste Gregory Olszewski
qui a fait des études… d’interprè-
te. A mes débuts, j’ai eu besoin de
beaucoup d’introductions mais
aujourd’hui, ça me plaît. C’est un
univers où il y a des requins, c’est
vrai, mais où la parole et la con-
fiance y ont encore de la valeur.
Malheur à celui qui ne respecte
pas ses engagements ! »

 PAOLO LEONARDI

Lire en page 5

En chiffres

Consultez lesoirimmo.be

Architecture P.3

● Avec le salon Realty
qui a lieu à Tour&Taxis,
Bruxelles tient son sa-
lon de l’immobilier com-
me les autres grandes
places européennes.
● Après un démarrage
poussif, il a atteint sa vi-
tesse de croisière.

3,766
C’est, en milliards
d’euros, le mon-
tant des droits
d’enregistrement
perçus pour le
compte de l’Etat
par les notaires bel-
ges en 2011. Soit
une hausse de
7,1% par rapport à
2010.

Woluwé-St-Pierre : appartement 150 m2 à v. 
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Woluwé-St-Pierre : appartement

Annonce à la loupe Rencontre
David Blondeel est le gérant 
de l'agence immobilière de
l'Aiglon, située en plein centre 
de Louvain-la-Neuve. 
Une agence qu'il a créée 
en 1989, avec son père. P. 2

A proximité de la place Dumon 
et de Stockel, cet appartement 
de trois chambres est le parfait 
compromis entre la proximité 
des facilités, et le calme d'un 
quartier résidentiel. P.2
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État général
La construction de l’ap-
partement et de l’immeu-
ble date de 2004. On a
donc affaire à un bien
presque neuf, dans le-
quel il suffit juste de ra-
fraîchir les peintures.
L’appartement est équi-
pé d’une chaudière au
gaz individuelle, ainsi
que de son propre comp-
teur d’eau. On y retrouve
deux salles d’eau tout à
fait modernes, ainsi
qu’une cuisine équipée
à l’aide de nombreux
appareils de qualité (la-
ve-vaisselle, four, micro-
ondes…). Un soin particu-
lier a été apporté à la sé-
curité : l’appartement est
muni d’une alarme, d’une
porte blindée, de volets
électriques, de vitrage an-
ti-effraction pour la baie
qui s’ouvre sur la terras-
se… L’accès à l’immeuble
est également sécurisé
par un vidéophone.

1 43
Situation
L’appartement se situe
au deuxième étage
d’un petit immeuble ré-
cent, installé sur le Val
des Seigneurs. L’habita-
tion donne à la fois sur
la rue résidentielle et
sur l’arrière du bâti-
ment, où l’on découvre
un petit parc public,
qui offre un environne-
ment calme et ver-
doyant. Le bâtiment se
situe à deux pas de la
place Dumon, qui regor-
ge de commerces et ac-
cueille un marché. On
peut aussi très facile-
ment accéder à la gale-
rie Stockel et à sa sta-
tion de métro, d’où l’on
peut rapidement rejoin-
dre le centre-ville de
Bruxelles. Le quartier
est aussi desservi par
les trams. Enfin, les
grands axes routiers
(ring, E411, E40…) sont
accessibles à seule-
ment quelques minutes
de voiture.

Prix
L’appartement est vendu au
prix de 595.000 euros, gara-
ge fermé et caves compris.
Les charges mensuelles
s’élèvent à 150 euros par
mois. Elles incluent les frais
pour les communs, ainsi que
la provision pour l’eau.

Disposition
L’appartement est divisé
en deux unités distinctes.
Côté rue, on retrouve la
cuisine équipée, avec son
coin à déjeuner, sa petite
buanderie et ses range-
ments. Celle-ci est prolon-
gée par le vaste séjour de
42 m², qui bénéficie d’une
belle luminosité grâce à
la grande baie vitrée qui
s’ouvre sur la terrasse de
15 m². La partie de l’appar-
tement qui donne sur l’ar-
rière du bâtiment est occu-
pée par le coin nuit. Ce
dernier se compose de
trois chambres dont la su-
perficie varie de 9 à 15 m².
La plus grande chambre
dispose d’un balcon et est
organisée en suite parenta-
le avec un dressing ainsi
qu’une salle de bain atte-
nante. Les deux autres piè-
ces disposent elles aussi
de leur propre salle de
douche. L’ensemble de
l’appartement est complé-
té par un petit hall d’en-
trée avec vestiaire et WC.

Adresse : Val des Sei-
gneurs, 125 à Woluwe-Saint-
Pierre
Prix : 595.000 euros
Surface habitable : 150 m²
Chambres : 3
Salles d’eau : 2
WC : 3
Cave : oui, 2
Jardin : non, mais terrasse
État : en ordre
Garage : oui, box
Agence : Sorimo (Woluwe-
Saint-Pierre)

● Chaque semaine, le Soir
Immo épingle un bien qui figure
parmi ses annonces et l’analy-
se selon quatre critères pour
vous donner un regard sur
le marché de l’immobilier.
● Focus sur un appartement de
trois chambres à Woluwe-Saint-
Pierre.

Fiche technique

Rencontre

Editeur responsable
Patrick Hurbain

Rue Royale, 100
1000 Bruxelles

Responsable du supplément
Paolo Leonardi

02-225.54.92
02-225.59.14 ou 10 (fax)
redaction.immo@lesoir.be

Publicité
Barbara Pantano

02-225.55.84
02-225.59.33 (fax)

Chantiers ouverts :
un succès
Organisée dimanche
dernier par la Confédé-
ration Construction, la
journée « Chantiers ou-
verts » a connu un
franc succès puisqu’elle
a réuni quelque 75.000
visiteurs sur près de
160 chantiers. Le sec-
teur en a profité pour
rappeler qu’il engage
chaque année 20.000
nouveaux collabora-
teurs. A bon enten-
deur… (PAL)

Fusion réussie
CBRE Global Investors
a annoncé récemment
avoir accompli avec suc-
cès la fusion avec ING
Reim, la branche d’in-
vestissement immobi-
lier de la banque bien
connue. Du côté de
CBRE, on se félicite
d’avoir pu ainsi réunir
les meilleurs spécialis-
tes autour de chacune
des classes d’actifs : le
bureau, la logistique et
le retail. Grâce à cette
fusion (qui lui a permis
d’intégrer 32 bureaux
mondiaux d’ING Reim),
CBRE Global Investors
détient aujourd’hui un
portefeuille d’environ
1,4 million d’euros d’ac-
tifs en Belgique. (PAL)

L’habitat groupé
à la fête
L’habitat groupé vous
intéresse ? Ce samedi,
il vous sera possible de
visiter plusieurs de ces
nouvelles formes d’habi-
tat à l’occasion d’une
journée Portes ouver-
tes organisée en Belgi-
que et aux Pays-Bas. Le
lendemain, aura lieu le
salon de l’habitat grou-
pé à la ferme du
Biéreau à Louvain-la-
Neuve. (PAL)
Toutes les infos sur
www.habitat-groupe.be

E
tabli à quelques centaines de mè-
tres de la place Dumon et de
Stockel, cet appartement de Wo-
luwe-Saint-Pierre est le parfait
compromis entre la proximité

des facilités et le calme d’un quartier rési-
dentiel. On y bénéficie, en plus, d’un envi-
ronnement vert grâce à un petit parc pu-
blic situé juste derrière l’immeuble. L’ha-
bitation a été pensée de manière intelli-
gente avec ses pièces à vivre qui donnent
sur la rue, et ses chambres installées à l’ar-
rière du bâtiment. Pour assurer un con-
fort maximum, l’appartement est équipé
de trois chambres, deux salles de bain et
un dressing. Il dispose aussi d’un box de
garage et de deux caves.
 MARIE-ÈVE REBTS

Petite gazette

À 20 ans, il avait lancé son agence avec son père

Une de nos annonces à la loupe

595.000 €

D
avid Blondeel est le gérant de
l’agence immobilière de l’Aiglon, si-
tuée en plein centre de Louvain-la-

Neuve. Une agence qu’il a créée en 1989,
avec son père. « Déjà tout petit, je savais
que l’immobilier était ma voie, assure-t-il.
Il y a deux facteurs qui ont été détermi-
nants : mon père était agent immobilier,
j’ai été plongé dedans depuis toujours. Puis
j’avais envie d’entrer de suite dans la vie ac-
tive, d’être en contact avec les gens et d’al-
lier ça avec le commerce. »

C’est donc tout naturellement qu’il suit
une formation de chef d’entreprise en
cours du soir, orientée vers l’immobilier.
En parallèle, le jeune homme ne perd pas
de temps. Agé de 20 ans à peine et stagiaire

à l’époque, il lance, avec son père, une agen-
ce à Bruxelles. « Travailler avec mon père
avait des avantages, notamment une cer-
taine protection par rapport au boulot. On
avait beaucoup de complicité. Le revers de
la médaille, c’est qu’on parlait travail ma-
tin, midi et soir. Mais on avait chacun nos
spécialités, nos dossiers, on suivait chacun
notre route, raconte-t-il. On a eu de la chan-
ce de créer l’agence à deux. À l’époque, on
pouvait le faire avec un bureau, une voitu-
re et une machine à écrire. Mais ce n’est pas
simple de lancer une agence, il faut trouver
le lieu, ses clients. Au départ, les dossiers ar-
rivent grâce au bouche à oreille. Des gens
venaient nous trouver sur le bord d’un ter-
rain de foot le week-end en disant qu’ils ai-

meraient vendre un bien… Puis, on tour-
nait, à gauche, à droite, dès qu’on voyait
une affiche, on appelait, on se faisait par-
fois remballer 9 fois et à la dixième ça mar-
chait ! » Après avoir obtenu son agréation,
David Blondeel complète son cursus avec
une formation en technologie du bâtiment,
pour « mettre une corde de plus à son arc ».

Seul aux commandes depuis 2001
En 2001, son père quitte l’agence pour

d’autres projets, David Blondeel reprend
les rênes : « Je connaissais le métier par
cœur, ça m’a donné un coup de fouet pour
redynamiser l’agence. » Entre-temps, cette
dernière avait pris ses quartiers au cœur de
la ville de Louvain-la-Neuve : « On nous

en parlait comme la ville du futur. Ici, on
est baigné dans un monde de jeunes, on gè-
re beaucoup de locations estudiantines.
C’est un univers particulier, il se passe tou-
jours quelque chose à Louvain-la-Neuve,
j’aurais énormément de mal à ne plus y tra-
vailler. »

Aujourd’hui, à 43 ans, David Blondeel se
dit épanoui : « C’est un métier de fou. Sur
une journée, on fait plein de choses différen-
tes. Quand on doit faire face à une inonda-
tion dans un immeuble le vendredi à 23 h,
on se demande pourquoi on fait ce travail.
Mais je me suis souvent éveillé en me de-
mandant ce que j’aurais pu faire d’autres :
je n’ai jamais trouvé… »

 JULIE SCHYNS ©
D

.R
.
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Un appartement trois
chambres à Woluwe
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Parmi la soixantaine de cheminées
que compte la gamme « Focus », Dominique
Imbert avait l’embarras du choix pour orne-
menter l’intérieur de l’ancienne bergerie de
Viols-le-Fort. Mais il n’a pas choisi n’importe
quel modèle : le « Filiofocus télescopique »
possède une histoire bien particulière.

En 2000, le designer reçoit un mail inatten-
du : l’un des collaborateurs du célèbre archi-
tecte britannique Norman Foster souhaite le
rencontrer. Il a entendu parler de son travail
et envisage de faire appel à lui afin de réaliser
une cheminée dans le prestigieux hall d’en-
trée d’une entreprise londonienne.

Le rendez-vous est pris. Mais il tourne court :
Dominique Imbert et le collaborateur ne sont

pas sur la même longueur d’onde. « Il voulait
faire quelque chose de très chargé, très rococo.
Tout le contraire de ce que j’aime réaliser. Je
suis rentré chez moi en déclinant la proposi-
tion. »
Le collaborateur insiste. Dominique Imbert
persiste : « Life is too short to make shit ! », lui
répond-il (« la vie est trop courte pour faire de
la m… »). Traduisez comme vous voulez.
« Après ça, je ne pensais pas être recontacté… »
Pourtant, il reçoit un autre mail. De Norman
Foster lui-même. « Il m’a donné carte blanche.
On s’est rencontrés. On s’est mis d’accord en
moins de 10 minutes. » Le « Filiofocus » était
créé. Une cheminée suspendue de 13,8 mè-
tres de haut et 1,2 mètre de large. Pour sa mai-
son, le designer a toutefois opté pour un mo-
dèle un brin plus petit… M.GS.

● Dominique Imbert,
fondateur de la société
Focus, habite un petit
village près de Montpel-
lier.

● Il vit dans une ancien-
ne bergerie qu’il a com-
plètement rénovée.

● Autodidacte, il a tout
imaginé seul et a conçu
le mobilier lui-même.

● Une maison de plain-
pied au style épuré, où
toutes les pièces coha-
bitent sans séparation.

« LIFE IS TOO SHORT TO MAKE SHIT ! »

D
ominique Imbert a
toujours eu un goût
pour les ruines. De-
puis sa première
demeure jusqu’à sa

dernière. En 1967, lorsqu’il dé-
missionne de sa vie de professeur
d’histoire à Paris pour venir s’éta-
blir dans le village de Viols-le-
Fort, il déniche une vieille bico-
que en pierre. « Sans toit, sans
eau, sans électricité. La seule mai-
son qui correspondait à mon bud-
get ! », raconte-t-il.

C’est là, en plein cœur de ce pe-
tit hameau du sud de la France
(300 âmes à peine), qu’il crée sa
première cheminée « Focus ».
Aujourd’hui, le « Gyrofocus »,
du nom de ce feu ouvert rotatif
suspendu, est devenu un objet in-
ternationalement reconnu. Dans
les années 60, le designer en ven-
dait à peine 3 à 5 par an. Désor-
mais, il en écoule 300 modèles
par… mois.

Malgré la reconnaissance, les
goûts de Dominique Imbert, 71
ans, sont restés immuables. Fidè-
le à son fief de Viols-le-Fort, il a
depuis jeté son dévolu sur une au-
tre ruine. Une ancienne bergerie
de transhumance, où les mou-
tons avaient autrefois leurs habi-
tudes. Un bâtiment en moellons,
enfoui au bout d’une longue rou-
te de terre, avec la garrigue et les

Cévennes pour seul voisinage.
« Lorsque j’ai racheté la bergerie,
il n’y avait de nouveau ni toit ni
électricité. Il n’y avait que les
murs », expose-t-il.

L’artiste entreprend alors une
rénovation en profondeur. Pas
question de faire appel à un archi-
tecte : autodidacte jusqu’au bout
des ongles (il n’a jamais suivi au-
cun cours de dessin ou de de-
sign), il imagine seul la transfor-
mation des lieux. Il se réserve
une superficie de 100 mètres car-
rés. Le reste lui servira d’atelier.
Il conserve l’aspect brut des
murs, y intègre de larges baies vi-
trées en arc de cercle et quelques
minces fenêtres rectangulaires.
Plutôt que de cloisonner, il opte

pour une pièce de vie unique.
Point de hall d’entrée ou d’étage.
La chambre à coucher, le salon,
la salle à manger, la cuisine et la
salle de bains cohabitent harmo-
nieusement, de plain-pied, sans
aucune paroi pour les séparer.
Seules les toilettes s’offrent le pri-
vilège d’être cachées derrière une
porte.

À gauche de l’entrée, Domini-
que Imbert a installé son lit. Ou
plutôt son futon. Une structure
carrée en bois, simplement agré-

mentée de quelques cous-
sins et entourée d’étagè-
res incrustées dans les
murs. Côté droit, la salle
à manger. Une table ?
Des chaises ? Du mobi-

lier bien trop classique à son
goût ! Il a préféré imaginer une
table incrustée dans le sol, les
contours du plancher faisant offi-
ce de banquette.

En face, la salle de bains, collée
à la cuisine. « Pour séparer les
deux espaces, j’ai réalisé des pla-
ques courbées en acier », explique-
t-il. Des plaques qui font égale-
ment office d’armoire de cuisine,
dissimulant l’évier, la petite table
de cuisson et les trois plans de tra-
vail. Le frigo et les espaces de ran-
gement sont quant à eux encas-
trés dans le mur, dissimulés der-
rière des lambris en bois. Enfin,
dans le dernier coin de la pièce, le
salon. Sans canapé ni télévision.
Seulement quelques conforta-

bles poufs disposés autour d’une
cheminée. Une « Focus », cela va
de soi ! Lorsqu’il allume un feu,
l’odeur du bois brûlé se répand
dans toute la maison.

Une maison à l’aménagement
étonnant, à l’ambiance zen et cha-
leureuse, dans un style très épu-
ré. Les rares pièces de mobilier
(qu’il a presque toutes confection-
nées lui-même) se fondent dans
le décor. Un design aux accents
très japonais. « J’ai été profondé-
ment marqué par un voyage au
Japon, effectué fin des années 80.
La table, le futon… C’est sans dou-
te de là que j’ai tiré mon inspira-
tion. » Construire pour les au-
tres ? « On me l’a déjà demandé.
Mais je ne veux pas le faire. Après
tout, je ne suis pas architecte ! »

Mais la visite de la demeure de
Dominique Imbert ne serait pas
complète sans un détour par le
jardin. Entre les arbres se ca-
chent d’imposantes sculptures
en acier. Du « fait maison »,
pour ne pas changer. C’est là-bas,
au milieu de la nature sauvage,
qu’il aime recevoir, autour d’un
bon barbecue. Car si le designer
ne voyage plus beaucoup, il met
par contre un point d’honneur à
inviter le monde chez lui. Ses
amis, comme ses relations d’affai-
res. « Vous êtes de passage à Viols-
le-Fort ? N’hésitez pas à passer
chez moi ! On se fera un bon re-
pas. »   MÉLANIE GEELKENS,

à Viols-le-Fort

Architecture

Une maison à l’aménagement étonnant,
à l’ambiance zen et chaleureuse, dans un
style très épuré. Les rares pièces de
mobilier se fondent dans le décor

Une ancienne bergerie à l’ambiance zen
L’ESSENTIEL

Une maison au
style très épuré.
Son propriétaire,
Dominique Imbert,
a tout imaginé.
Notamment un
étonnant feu ouvert
rotatif suspendu,
qui est aujourd’hui
vendu dans le
monde entier. © D.R.
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Un stand à Realty coûte
315 euros du m2 en surface
nue. Ceux qui se décident rapi-
dement bénéficient d’une ré-
duction à 290 euros/m2.
C’est (beaucoup) moins
qu’au Mipim où le mètre car-
ré vaut entre 600 et 800 eu-
ros !
Pour la première édition en
2009, il y avait eu 88 expo-
sants, 38 investisseurs inter-
nationaux et 3.056 visiteurs.
En 2010 : 95 exposants, 38 in-
vestisseurs et 3.415 visiteurs.
Ces deux éditions se soldè-
rent par une perte financière.
En 2001, Artexis, qui investit
700.000 euros pour monter
Realty, réussit le break-
event avec 113 exposants,
4.815 visiteurs et 61 investis-
seurs. Pour 2012, il y aura 123
exposants, les investisseurs
internationaux devraient être
80 et les organisateurs atten-
dent plus de 5.000 visiteurs.
PAL

Quand
Les mardi 22 et mercredi
23 mai, de 14 à 20 h et le
jeudi 24 mai, de 10 à 18 h.

Où
Sur le site de Tour & Taxis,
dans les halles 2 et 3. Ave-
nue du Port, 86 C à 1000
Bruxelles. Parking : 5 eu-
ros.

Tickets
Sur place : 115 euros. Par in-
ternet (www.realty-brus-
sels.com) : 90 euros. Les
billets sont valables les
trois jours et donnent éga-
lement accès aux conféren-
ces et aux événements de
networking. Vous recevez
également le catalogue et
le sac de bienvenue, ainsi
que deux mois d’abonne-
ment à l’Echo (ou le Tijd).

Realty Night
Elle aura lieu le mercredi, à
partir de 20 heures. Sur in-
vitation uniquement.

Séminaires
et conférences
De nombreux événements
seront organisés pendant
les trois jours. Vous pou-
vez les consulter sur
www.realty-brussels.com.

● Lancé en mai 2009, le salon de l’immobilier bel-
ge a mis (beaucoup) de temps à convaincre ses in-
terlocuteurs.

● Il est l’œuvre de l’acharnement de Gregory
Olszewski, qui travaille au sein de la société organi-
satrice de nombreux salons en Belgique, Artexis.

● Il revient pour nous sur les sombres années
d’une naissance chaotique.

A
gé de 35 ans, marié
et bientôt père de
son premier enfant,
Gregory Olszewski
fronce les sourcils

lorsqu’on lui demande d’évoquer
les débuts du salon Realty qui ras-
semblera la semaine prochaine le
gratin de l’immobilier en Belgi-
que. Normal après tout puisque
les débuts de la manifestation ne
furent rien d’autre qu’un chemin
de croix.

Inauguré en mai 2009, Realty
fut préparé plus d’un an plus tôt.
« J’ai rejoint Artexis en février
2008, se souvient aujourd’hui sa
cheville ouvrière. Deux semaines
plus tard, je recevais les premiè-
res plaquettes de l’événement que
j’ai emmenées au Mipim de Can-
nes en mars. Je débarquais avec
les yeux du novice. Je n’avais
jamais rien vu de semblable. Il y
avait des nanas (sic) et du cham-
pagne partout ! J’ignorais alors
qu’on était en train d’assister au
dernier grand Mipim. Je suis re-
parti de là en me disant que si on
arrivait à faire ne fût-ce qu’un di-
xième d’une telle organisation, ce
serait super… »

Même s’il ne connaissait alors
pas grand monde dans l’immobi-
lier, notre homme parvint tout
de même à convaincre. « Sur-
tout, j’ai très vite eu une réserva-
tion de stand de la Région de

Bruxelles-Capitale, dit-il. Ce fut
un signal fort important. Au
mois de juillet, j’avais déjà une
vingtaine d’inscrits. »

Mais au sortir des grandes va-
cances, Gregory Olszewski ne
dut pas attendre longtemps pour
se rendre compte que les vérités
d’un jour ne sont pas forcément
celles du lendemain. Comme
tout le monde, il ignorait alors
qu’allait frapper à sa porte la plus
grande crise financière mondiale
depuis celle de 1929. Et comme
l’immobilier et la finance font
bon ménage, ses beaux et ambi-
tieux projets allaient forcément
prendre du plomb dans l’aile.
« Tout a commencé avec l’affaire
des subprimes aux Etats-Unis et
celle de Fortis dans la foulée, se
souvient-il. J’ai très vite senti que
l’impact serait énorme pour Real-
ty. Quand je démarchais, je sen-
tais que les gens avaient subite-
ment peur d’investir le moindre
euro. Quand je les appelais, ils
me répondaient : “Monsieur,
vous êtes très sympathique mais
vous ne lisez pas les jour-
naux ?” »

Realty n’avait pas encore dé-
marré qu’il était déjà plus que sé-
rieusement compromis. Son sau-
vetage, il le doit sans aucun doute
à la santé financière d’une boîte
comme Artexis, organisatrice de
nombreux autres événements en
belgique. « Sans une telle structu-
re derrière moi, j’aurais été obligé
de jeter l’éponge, insiste le Cour-

traisien qui se destinait au départ
à devenir… interprète. J’ai alors
changé de stratégie. Il fallait con-
vaincre les clients que Realty
pouvait être une formidable op-
portunité de faire bouger les cho-
ses dans un monde à l’arrêt. Ils
n’avaient plus rien à perdre ! »

Curieusement, ce sont les peti-
tes structures belges qui se laissè-
rent encore convaincre. Difficile-
ment mais quand même. Par con-
tre, vendre un salon immobilier
belge à des grosses sociétés inter-

nationales qui dépendaient de dé-
cisions prises à l’étranger reve-
nait à vanter les mérites de l’ins-
tallation d’une chaudière à haut
rendement au cœur du Sahara…

Résultat des courses : Gregozy
Olszewski avait beau, comme le
dit la chanson, passer toutes ses
saintes journées sur la route, il
n’arrêtait pas de voir les doutes
s’immiscer dans l’esprit de ses in-
terlocuteurs. « Cette année-là,
j’ai dû faire entre 60.000 et
70.000 kilomètres en voiture. Au
mois de novembre, je n’avais que
40 stands réservés sur les 80
qu’on s’était fixés ! J’avoue m’être
demandé à plusieurs reprises ce

que je f… dans
cette galè-
re !… »

L’homme
décida alors
de se pencher

davantage sur le contenu du sa-
lon. Pour attirer des exposants, il
était convaincu qu’il fallait met-
tre sur pied des conférences et au-
tres séminaires de (très) haut vol.
« Artexis a engagé quelqu’un qui,
pendant six mois, a contacté diffé-
rentes personnalités pour les invi-
ter à venir parler de sujets impor-
tants, expose Gregory Olszewski.
On leur payait tout : le vol, le loge-
ment, la nourriture, les navet-

tes… »
Realty jeta ainsi son dévolu sur

Michael Braungart, ce chimiste
allemand ancien membre de
Greenpeace qui fut l’un des deux
fondateurs du concept « Cradle
to cradle » (un produit doit pro-
duire zéro pollution et être cent
pour cent recyclable). Le succès
fut rapide : de 40 inscrits, le chif-
fre passa à 80. « Ce n’était pas
énorme mais vu les circonstan-
ces, j’étais fier de moi et de mon
équipe, explique notre interlocu-
teur. Realty allait avoir lieu et
c’était là le principal ! »

Commença alors une importan-
te campagne de publicité pour
s’assurer d’une présence massive
de visiteurs. « On a dû envoyer
près de 40.000 invitations par
la poste, se remémore encore no-
tre interlocuteur. Sans parler
d’un important effort en matière
d’e-mailing et d’annonces parues
dans les magazines et les jour-
naux. »

Lorsque les portes du salon
s’ouvrirent le 5 mai 2009, Grego-
ry Olszewski fut pris d’un stress
incroyable. « Pire que celui que
j’éprouvais le jour de mon ma-

riage !, sourit-il. A
l’ouverture des por-
tes à 14 h, il y avait
dix hôtesses là où
deux auraient am-
plement suffi. Heu-

reusement, trois heures plus tard
le salon berçait dans une chouette
ambiance. Le lendemain, grâce
au séminaire Art&Build avec Mi-
chael Braungart et la soirée expo-
sants pour laquelle nous avions
beaucoup investi, il y eut finale-
ment beaucoup de monde. Au fi-
nal, ce n’était pas l’euphorie mais
le salon enregistra néanmoins
un certain positivisme. Beau-
coup vinrent me trouver pour me
dire de continuer en 2010. »

Même si l’interprète devenu or-
ganisateur de salons se souvient
avoir travaillé autant pour la deu-
xième édition, celle-ci fut, mal-
gré une crise financière toujours
présente, plus facile à mettre sur
pied puisque 75% des exposants
de 2009 resignèrent leur bon de
commande. Cela n’empêcha pas
le salon d’enregistrer à nouveau
une perte financière. Realty 2011
connut quant à lui un franc suc-
cès avec, notamment, une hausse
de fréquentation de 40 %. Et cet-
te année, le salon réalisera pour
la première fois des bénéfices te-
nus secrets, mais annoncés com-
me « conséquents ».

Pari réussi pour Gregory Ols-
zewski qui n’a plus de raison de
froncer les sourcils. D’autant que
la cigogne est attendue pour octo-
bre…  PAOLO LEONARDI

« Je les appelais par téléphone
et ils me répondaient : “Monsieur, vous êtes
très sympathique mais vous ne lisez
pas les journaux ?” »

EN CHIFFRES

PRATIQUE

ENTRETIEN

O
livier Carrette est l’admi-
nistrateur délégué de
l’Union professionnelle
du secteur immobilier

(Upsi), qui regroupe les promo-
teurs-constructeurs, lotisseurs et
investisseurs immobiliers de Bel-
gique.

L’Upsi est présente au salon Real-
ty et pour la première fois, asso-
ciée à la Confédération Construc-
tion. Un must pour vous ?
Realty ressemble au Mipim,
mais concerne davantage les
pays limitrophes. Ce salon donne
la possibilité aux promoteurs,
investisseurs, consultants, avo-
cats, fonds de pension, sicafi… et
aux représentants des autorités
publiques, locales, régionales et
fédérales de se rencontrer de ma-

nière informelle, d’échanger des
informations et des idées. Le mon-
de évolue. La concurrence est de
plus en plus féroce. La frontière
entre les différents segments de
marché (logements, commerces,
bâtiments logistiques…) est deve-
nue plus malléable. Elle requiert
davantage de flexibilité.
Et de nouveaux modèles de fonc-

tionnement ?
Les caisses de l’Etat sont vides. Il
faut trouver des solutions. Il est
nécessaire de construire des
écoles, des crèches, des logements,
des commissariats de police, des
prisons… Dans le passé, l’Etat as-
surait le financement. Aujour-
d’hui, on se tourne de plus en plus
vers le privé. Ces partenariats
public-privé permettent de tra-
vailler ensemble et de construire
des bâtiments de qualité. Mais ils
doivent être équilibrés et réalisés
de manière claire et transpa-
rente.
Le secteur privé est-il lui aussi
confronté à des problèmes de fi-
nancement ?
Oui. Avec la crise financière, le fi-
nancement bancaire s’est forte-
ment réduit et l’obtention du cré-
dit est devenue plus difficile. Les
promoteurs, les investisseurs doi-

vent de plus en plus avancer des
fonds propres et avoir les reins so-
lides. Mais il y a un côté positif.
Le marché tend vers une plus
grande professionnalisation, ce
qui donne plus de garanties aux
consommateurs.
Quels dossiers préoccupent ac-
tuellement l’Upsi ?
La circulaire fiscale anti-abus
du ministre Steven Vanackere a
entraîné une grande insécurité
juridique et suscité de la nervosi-
té dans les rangs des investis-
seurs immobiliers. Le risque est
que cette loi soit une loi fourre-
tout et que toutes les transactions
qui ont eu lieu dans le passé puis-
sent être remises en cause. Il faut
savoir que les « share deals »
(ventes d’actions de sociétés im-
mobilières) et les « split deals »
(démembrement de propriétés :
droits d’emphytéose, de superfi-

cie…) sont des structures accep-
tées dans le passé par l’adminis-
tration. La taxation immobilière
(droits d’enregistrement, taux de
TVA) est très élevée dans notre
pays. En tant qu’union profes-
sionnelle, nous plaidons pour
une fiscalité immobilière plus
simple ne nécessitant pas l’utili-
sation de constructions juridi-
ques pour l’optimaliser.
L’obligation, à partir du 1er jan-
vier 2015, pour tous les locaux
neufs affectés à l’habitation indi-
viduelle, aux bureaux et aux ser-
vices ainsi qu’à l’enseignement
en Région bruxelloise d’avoir une
qualité de type passif nous in-
quiète également. Selon nous, la
réglementation a été prise trop ra-
pidement sans tenir compte des
spécificités du secteur immobi-
lier.

 BRIGITTE DE WOLF-CAMBIER

L’ESSENTIEL

« Au mois de novembre, je n’avais que
40 stands réservés sur les 80 qu’on s’était
fixés ! J’avoue m’être demandé à plusieurs
reprises ce que je f… dans cette galère !… »

Aujourd’hui, Gregory Olszewski peut afficher un grand et large sourire
puisque le salon de l’immobilier belge est devenu un incontournable.
Mais il n’en a pas toujours été ainsi. ©DELPHINE DE CLERCQ.

Olivier Carrette : « Le salon ressemble au Mipim »

Immobilier

Lancé au beau milieu de la crise financière,
le salon Realty a failli ne jamais voir le jour
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● Les rénovations de façade ont la cote chez les propriétaires.
● Moins pour l’amélioration esthétique du bâtiment que pour
les économies d’énergie qu’elles réalisent.
● Plusieurs procédés sont généralement utilisés : bois compo-
site ou traditionnel, crépi, insufflation de mousse polyurétha-
ne dans les murs.

O
n a beau se dire qu’après
tout, le physique n’est que
secondaire, que la beauté
est finalement interne, que
l’emballage est superfi-

ciel… Mais il faut bien se l’avouer : l’ap-
parence, ça compte. Une belle maison
enrobée d’une façade délabrée (ou vice
versa), cela laisse toujours un peu sur sa
faim.

Pourtant, si de plus en plus de proprié-
taires envisagent aujourd’hui de rénover
la devanture de leur habitation, la pre-
mière de leur motivation n’est générale-
ment pas esthétique, mais plutôt énergé-
tique. « Étant donné que les prix de
l’énergie n’arrêtent pas de grimper, beau-
coup de personnes se rendent bien comp-
te qu’une façade bien isolée peut leur per-
mettre, à terme, de réaliser des écono-
mies », expose Dirk Van Kerckhove, con-
seiller technique au sein du départe-
ment « finition » de la Confédération
Construction.

Or, si une rénovation par l’extérieur se
révèle bien plus lourde (tant au niveau
financier que du point de vue de la com-
plexité des travaux) qu’une isolation par

l’intérieur, la première option possède
néanmoins quelques avantages. Com-
me, de manière très terre à terre, le fait
de pouvoir rester chez soi le temps du
chantier. Mais aussi la garantie d’aug-
menter davantage la performance ther-
mique du bâtiment.

Plusieurs procédés se partagent au-
jourd’hui les faveurs des candidats réno-
vateurs. D’abord, le bois composite. À
mi-chemin entre le PVC et le bois tradi-
tionnel. Facile d’entretien, résistant à la
pluie, aux rayons UV, disponible dans
toute une gamme de coloris, sensible-
ment moins coûteux que les autres for-
mules. Il se combine de plus en plus
avec de la brique ou du béton. Même si
certains n’aimeront pas son aspect « arti-
ficiel ». « On voit toujours aussi beau-
coup de bardage bois, poursuit Dirk Van
Kerkhove. Le cèdre, par exemple, est très
apprécié, car il va donner une certaine
coloration au matériau. »

Autre solution : le revêtement en cré-
pi, qui peut facilement être combiné
avec des panneaux isolants et qui possè-
de donc un bon pouvoir d’isolation. Ceri-
ses sur le gâteau : il peut être décliné en

différentes couleurs et résiste bien aux
agressions extérieures. « Dans certains
cas, il existe aussi une solution qui ne né-
cessite quasiment pas de travaux, pour
un prix qui plus est assez raisonnable,
ajoute le conseiller technique. Il s’agit
d’insuffler du polyuréthane dans les
murs. Pour cela, il suffit de forer quel-
ques trous. Mais cela ne convient qu’à
certains types de maisons, qui ont des
murs creux. C’est généralement le cas
dans les vieilles maisons, qui ont par

exemple été construites dans les années
50. »

Quelle que soit la technique retenue,
avant de lancer le chantier, mieux vaut
faire un petit détour par l’administra-
tion communale. Même si les règle-
ments urbanistiques ont globalement
tendance à s’assouplir, certaines entités
restent plutôt strictes, tant du point de
vue esthétique qu’au niveau des maté-
riaux à utiliser.

Qui sait, vous apprendrez peut-être

par la même occasion que vos travaux
peuvent être subsidiés. Car même si la
déductibilité fiscale ne s’applique plus
depuis le 1er janvier 2012 qu’à l’isolation
des toitures, plusieurs primes subsistent
au niveau régional. En Wallonie, ces
avantages peuvent aller jusqu’à 62 euros
du mètre carré et jusqu’à 55 euros par
mètre carré à Bruxelles. Certaines com-
munes offrent aussi des aides financiè-
res. Toujours bon à prendre !
 MÉLANIE GEELKENS

L’ESSENTIEL

Dans un immeuble, la façade donne son cachet à l’ensemble. Ce ne sont pas ces bâtisses reconnaissables entre mille de l’East Vil-
lage, à Manhattan, qui nous contrediront. Mais beaucoup la rénovent avant tout à des fins d’isolation. © AFP.

Im
age-c.be

Une façade doit être à la fois belle et bonne

Rénovation
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Les maisons de
mARJORIE TOmA

19053830 UNE

Soirées Découvertes
Dates :

22 & 25 mai 2012, de 17 h à 19 h
Appartements neufs, terrasses spacieuses, 

haute performance énergétique.

Quartier des Musiciens : 25 rue Félicien Rops, 1070 Anderlecht

Quartier des Musiciens
www.jmbelgium.be

En mai, fais ce qu’il te plaît Info�: 0800�/�12 130

Nouvelle phase�:

À découvrir !

19052540 1300

02/ 410.84.84
www.williams-co.be

Avenue Jacques Dormont – Résidence Kasterlinden.  
Petite résidence actuellement en gros oeuvre. Appts. & 
duplex 2 ou 3 ch. Vente sur plan et finitions au choix ! 
Habitable été 2013 ! Àpd 242.900 € HTVA

BERCHEM-STE-AGATHE (limite Dilbeek)

déjà 75 % vendu

19053680 1340

immo résidentiel

REZ-DE-CHAUSSÉE

À LOUER - OFFRES

non meublés

FOREST quart Molière bel appt
rez +/- 1050m2 ent rénov par-
quet partt liv +/-24m2 cuis semi
éq 2 ch (poss 3) sdd cave gre-
nier 1.080 € + 70 € chges

1905246

APPARTEMENTS
2 CHAMBRES

À LOUER - OFFRES

non meublés

BRAINE L’ALLEUD (CENTRE)
AP. STAND. 1ET. +/-80M2. LIV
32M2. CUIS. SUP. EQ. 2CH. SDB.
TER 12M2 . CAV . 695 €
www.imr.be 010/22.29.29.

1904949

UCCLE Lumin appt 100m2, 2 chambres,
sud. Renove 2011, Pqt. FO, Cuis. équi,
terr, CH.C. Videoph, asc, Cave, Gar.
Loyer: 965 €, Av. Molière 50 -3iem. vi-
site: MrJadoule T. 0486/925.730

IN940417 1905155

UCCLE Molière Arezzo Gd appt
2ch. liv. bain wc cuis. éq. halls
placards gar. + parkg 1.050 € +
chg. 02-345.61.42 - 0477-743.217
Ag. s’abst. 1905180

UCCLE Observatoire bel appt
+/- 85m2 parquet partout liv
25m2 cuisine éq 2 ch sdb cave
poss gar 750 € + 150 €

1905418

UCCLE prox Observatoire - Pl
St-Job ds quart vert bel appt
110m2 liv 33m2 FO cuis sup éq
2 ch sdb terr cave gar 990 € +
55 € chges

1905376

APPARTEMENTS
3 CHAMBRES ET PLUS

À LOUER - OFFRES

non meublés

EVERE sur sq Hoedemaeckers
bel appt de +/- 85m2 parquet
partt liv +/- 23m2 FO cuisine
sup éq 3 ch sdb 2 cave 850 €
+ 150 € chges

1905240

Uccle (prox. Drogenbos) Appar-
tement duplex 125 m2, dans pe-
tite résidence neuve. Entrée, sé-
jour, cuisine super équipée +
terrasse, 3 chambres, dressing,
sdb + WC et douche. Disponi-
ble immédiatem. Prix 1.100 € +
charges 75 Euros !

1905639

WATERLOO A 2 pas du centre,
bel appt rez 125 m2, séjour 40
m2 cuis super éq buand 3 CH,
SDB, douche, cave, gar, terr, jar-
din, prov chg 150 €/ms 1.150 €

1905359

WATERLOO Centre immédiat,
dans petite coprop neuve, bel
appart standing 113 m2 situé au
1er, séjour 32 m2, coin sàm, cuis
super éq, buand, 3 CH, bur, SDB,
SDD, terrasse 6 m2 sud, 2 gar,
Prov chg 150 €/ms 1.500 €

1905363

LOFTS

À VENDRE - OFFRES

BRUXELLES prox Tour & Taxis
splend duplex rez style loft +/-
116 m2 ds anc chocolaterie fin
19ème Livrés ss finitions liberté
modeler son habitat mais
charme époque pte terrasse.
Poss cave & gar 170.000 €

1905299

BRUXELLES Centre Bourse ds
bât ind superb espace bur style
loft 275 m2 ent rénov + parft
équipé gar 4v 425.000 €

1905225

RHODE ST GENESE prox centre
projet unique au calme splend
duplex neuf style loft 140m2 lu-
min liv 60m2 cuis USA ent éq
2 terr 3 ch sdb sdd magnif terr
30m2 empl park ! Vente sous
régime TVA. Possibilité autres
appts 360.000 €

1905319

FLATS

À VENDRE - OFFRES

ANDERLECHT quart Musiciens
ds espace vert splend résidence
nve normes écolo poussées +
faible consomm énergétique
beau studio 46m2 liv cuis éq sdb
poss cave/park 127.000 €

1905190

SCHAERBEEK - HAUT quart
vert ds splend ensemble résid
neuf belle qualité de finitions
beau studio 59m2 + jard 42 m2

liv 35m2 cuis sup éq sdd cave
poss parkg. 162.765 €

1905323

UCCLE quart Churchill gd studio
+/- 80m2 hab bon état séjour
parquet hall en marbre cuis sup
éq neuve pte terrasse arr cave
poss empl park 215.000 €

1905380

REZ-DE-CHAUSSÉE

À VENDRE - OFFRES

ANDERLECHT sq Pede ds es-
pace vert splend résidence nve
normes écolo poussées + faible
consomm énergétique bel appt
rez 67m2 liv 25 m2 cuis éq 1 ch
sdb terr 16m2 + jard 94 m2 poss
cave/park 165.900 €

1905189

BRUXELLES prox Jardins du Roy
- Abbaye Cambre ds maison
maître parft rénov superb appt
rez +/- 110m2 + terr 30 m2 et
jard +/- 110 m2 Sud liv +/- 40m2

cuis 2 ch sdb sdd cave local vélo
575.000 €

1905232

UCCLE quart vert &, calme mais
prox commerces ds magnif en-
semble résid neuf de qualité bel
appt rez 92 m2 + terr 20 m2 &
jard 60 m2 liv 33 m2 cuis sup
éq 2 ch sdb sdd cave poss park.
286.250 €

1905350

UCCLE Beau rez +/- 216 m2 +
300m2 jard. Liv, cuis sup éq +
càdéj, 4 ch, sdb, sdd, buand,
cave, poss gar. Poss prof lib.
590.000 € ref 036/23784

02 346.33.55 www.lecobel.be

1905406

BRUXELLES lim St-Josse prox
Institutions Européennes beau
duplex rez +/- 110m2 bon état
living avec bar cuisine équipée
ch + bureau sdbains cave
175.000 €

1905320

UCCLE Entre Ecole Europ et Fort
Jaco, lumineux rez de +/- 200
m2 avec terrasse, jardin, cave et
garage. Poss prof libérale. PEB
G85. ref 036/24922

02 346.33.55 www.lecobel.be

1905514

UCCLE entre l’ Observatoire et Sain Job
Spl. rez de jardin surélevé de 150 m2

hab. décoré avec goût, ds imm. de 2002
raviss. jardin privatif sans vis-à-vis
orienté sud. Hall d’entrée, vaste salon
et sàm FO donnant terrasse et jardin,
cuisine ent. éq. coin à déj., master be-
droom dressing et sdb (bain et dche) +
2 ch. sdd. 2 box fermés,+2 empl.,1 cave.
Très belles finitions, Peb en cours. Réf
6819. Louise Properties 02-644.05.05.

1905179

APPARTEMENTS
1 CHAMBRE

À VENDRE - OFFRES

meublés ou non

KRAAINEM Prox. Pl. Dumon, le duplex se
trouve aux dern. étg. d’une pte résid. de 3
étg., constr. en 2000. Comp. d’un hall, living
48m2 avec cuisine équ. + buand. atten. et
terr. de 6m x 2,30m. A l’étage, 1 gde chb. av.
sdd et sdb atten., 1 autre chb. et 1 gd débarras.
Garage-box fermé pr 2 voit. ds cour intér.
d’imm. Possib. d’en faire 2 appts séparés. PEB
154 kWh/m2 moyen. 465.000 €. Ref. 7014

1905787

SCHAERBEEK - HAUT Dans envir. verdoyant,
ensemble résid. de 70 appts de 1, 2, et 3 ch.
Belle qualité de finitions, des espaces bien
proportionnés, gdes terrasses Sud, vues sur
verdure, des normes énergétiques sévères...
Autant d’atouts pour cet ensemble aux prix
attractifs. Cave comprise. Poss park. Livraison
fin 2013. Prix APD 162.765 €

1905170

ANDERLECHT Superbe projet aux normes
écologiques très poussées dans un parc privé
à prox Parc Astrid. Cette résidence propose
des studios et appt 1 à 3 chambres entière-
ment équipés et à faible consommation éner-
gétique. Poss cave & parking. Disponible im-
médiatement. VISITEZ NOTRE APPT
TEMOIN. Prix APD 175.000 €

1905160

ANDERLECHT prox pl Verdi
face espace vert ds nvelle rési-
dence splend appt 87m2 avec
belle terr de 17 m2 liv cuis full
éq 1 ch sdb cave poss park fai-
ble consommation énergétique.
Livraison fin 2011 - 199.900 €

1905219

BRUXELLES Centre prox Grand
Place & commerces agréab appt
+/- 43m2 ent rénov plancher
partt liv gde cuis USA éq 1 ch
sdd dressing 148.000 €

1905224

BRUXELLES face prestigieux Sq
Marie Louise à côté sq Ambiorix
ds résidence nve finitions luxes
splend appt neuf 75m2 spac liv
35 m2 cuis sup éq 1 ch sdb. Poss
cave - park. Livraison fin 2013.
265.000 €

1905231

FOREST prox imm Abbaye
Forest - Pl St Denis ds promo-
tion nve avec jardin int splend
appt neuf 71 m2 + terr 17 m2 liv
30 m2 cuis sup éq 1 ch sdb cave
poss park. Finitions de hte
qualité 163.000 €

1905242

SCHAERBEEK lim St-Josse prox
Halles de Schaerbeek ds pte ré-
sid en intérieur d’ilot bel appt
rez neuf 71m2 liv 30m2 cuis USA
sup éq 1 ch sdb terr bangkiraï
16m2 poss cave - park 183.000
€

1905334

BRUXELLES Pleins centre-ville à
2 pas galeries du Roi - Gd Place
ds îlot intérieur privatif bel imm
1950 splend appt 52m2 liv cuis
1 ch sdd cave. Idéal pour inves-
tisseur 165.000 €

1905233

SCHAERBEEK lim St-Josse prox
CEE ds résidence intimiste en
intérieur d’ilot bel appt duplex
88m2 liv 30 m2 cuis USA super
éq 1 ch sdd terr bangkiraï 7m2

Livraison 12/2010 poss cave -
park 207.000 €

1905335

UCCLE à 200m Réserve Natu-
relle Kinsendael prox gare ds
imm neuf contempor bel appt
85m2 + terr 6m2 finitions ht
gamme gd liv 39m2 cuis sup éq
1 ch sdb cave. Poss park.
245.000 €

1905400

GANSHOREN prox Basilix ds pt
imm agréab appt 66m2 liv 25m2

parquet cuis semi éq 1 ch par-
quet bureau sdb terr SO cave
139.000 €

1905278

APPARTEMENTS
2 CHAMBRES

À VENDRE - OFFRES

meublés ou non

ANDERLECHT Le long du Canal
vue s/péniches de Bx ds pt imm
en contruction lumin appt neuf
108m2 liv 30 m2 2ch arrière avec
vue s/jardins sdb faible con-
sommat énergétique poss cave
et park 185.000 €

1905218

ANDERLECHT sq Pede ds es-
pace vert splend résidence nve
normes écolo poussées + faible
consomm énergétique bel appt
89m2 liv 25 m2 cuis éq 2 ch sdb
terr 13m2 poss cave/park
239.400 €

1905188

WATERLOO Appt 85m2 Ier
étage. Empl. park Cav Liv. 27m2

Cuis/éq. 2Ch SDB. 235.000 €

1905600

AUDERGHEM Quartier Chant d’Oiseau,
appartement de +/- 100 m2 jouissant
d’une terrasse plein sud. Séjour de +/-
40 m2 avec accès à la terrasse, cuisine
équipée, 2 chambres, bureau, salle de
bain. Parquet dans l’appartement et pla-
cards dans les chambres et bureau.
Cave et box fermé pour 1 voiture. A
rénover. 260.000 €. Ref. 7018

1905785

AUDERGHEM prox St-Julien -
Ring E411 ds pte résidence inti-
miste splend appt NEUF 96 m2

liv + cuis USA éq 36m2 2 ch
sdb cave poss park. Belle qualité
des finitions. 266.500 €

1905221

BRUXELLES Pleins centre-ville à
2 pas galeries du Roi - Gd Place
ds îlot intérieur privatif bel imm
1950 splend appt 75m2 liv cuis
2 ch cave. Idéal pour investis-
seur 205.000 €

1905161

BRUXELLES-SCHAERBEEK prox
Botanique ds îlot résid neuf ma-
gnif jardin int sécurisé bel appt
neuf 87m2 finitions contemp
qualités beau séj 25m2 + terr
7m2 cuis sup éq 2 ch sdb poss
park cave offerte 220.000 €

1905338

CHARLEROI Appt 2ch. Exc état 74.800 € V
Haute, Asc, CCG, liv, cuis équip, SdB WC sép
Cave Vis/RV T. 0496/505.861

IN964026 1895283

FOREST à prox Parc Duden - gare
TGV dans ancienne usine BATA
avec façade Art Déco de 1871 un
bel ensemble luxueux en ilôt inté-
rieur finitions soignées splendide
appt 103 m2 + terr +/- 12 m2 liv
cuis USA super équipée 2 belles ch
sdb sdd cave poss park 246.000 €

1905243

FOREST prox imm Abbaye Fo-
rest - Pl St Denis ds promotion
nve avec jardin int splend appt
neuf 102 m2 + terr 59m2 liv 31
m2 cuis sup éq 2 ch sdb cave
poss park. Finitions de hte qua-
lité 249.000 €

1905241

FOREST quart Neptune ds bon
imm spac appt +/- 115m2 bon
état gd liv FO cuis éq 2 ch + pt
bur sdb cave gar + empl park
295.000 €

1905247
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